Podejmujac decyzj¢ o sprzedazy nieruchomos$ci musimy sobie zdawal sprawe, ze
przystgpujemy do powaznego przedsigwzigcia marketingowego dla wielu rodzin chyba
najwazniejszego w zyciu. Naszym celem bowiem jest znalezienie klienta gotowego
»wylozy¢” kilkaset tysigcy cigzko zarobionych pieniedzy, za ktére kupuje on nie tyle produkt
czy ustuge ale przede wszystkim swoje miejsce na ziemi. Miejsce ktore przez nastgpne lata
bedzie on nazywal swoim domem. Nic zatem dziwnego, ze decyzje¢ bedzie podejmowat
powoli 1 rozwaznie dokladnie analizujac wszystkie za 1 przeciw. Znawcy rynku
nieruchomosci wiedza, ze czasem drobny szczegodt potrafi zniecheci¢ do zawarcia transakc;ji.
Gdy sprzedajemy samochdd najpierw jedziemy na myjnie, dokladnie go sprzatamy
poprawiamy wszelkie niedoskonato$ci powstatle w latach eksploatacji — jednym stowem
staramy si¢ przedstawi¢ go jak w najlepszym S$wietle. Tymczasem sprzedajac dom
czy mieszkanie, gdzie przedmiot transakcji jest o wiele istotniejszy zazwyczaj wychodzimy
z zalozenia ze 1 tak i tak si¢ sprzeda bez jakichkolwiek nakladow z naszej strony.

Jest wiele aspektéw wplywajacych na ceng sprzedazy. Wyboru wilasciwej wywazonej ceny
ofertowej, wykorzystanie sprawdzonych sposobow reklamy i1 kanatow dystrybucji dokonasz
wspolnie ze swym posrednikiem, ktory fachowo pomoze ci zaprezentowac nieruchomos¢ na
rynku. Diabet jednak jak zwykle tkwi w szczegotach, dlatego powiniene$ réwniez wystuchac
jego rad na temat odpowiedniego przygotowania domu czy mieszkania do sprzedazy. Wyglad
wizualny nieruchomos$ci ma ogromne znaczenie a efekt ,,pierwszego wrazenia” jest wrgcz nie
do przecenienie.

Wiasciwa prezentacja nieruchomos$ci moze by¢ gwarantem sukcesu. W tych zagadnieniach
posrednik nie jest jednak w stanie zrobi¢ wszystkiego za ciebie.

Oczywiscie kazdy dom czy mieszkanie jest inne 1 wymaga innych zabiegdéw, jednak dzigki
kilku uniwersalnym radom, przy niewielkich naktadach pracy i kosztow, mozesz
zdecydowanie zwigkszy¢ swoje, nasze szanse na szybka i intratna sprzedaz.

Oto 5 uniwersalnych rad jak przygotowa¢ dom do sprzedazy:

Czgsto nie doceniamy jej wartoSci. Jest to jeden z najwazniejszych czynnikow
wplywajacy na sukces sprzedazy domu i mieszkania. My sami przeciez lepiej czujemy sig,
gdy wracamy do czystego mieszkania. Potencjalni klienci nie chca wyobraza¢ sobie a tym
bardziej widzie¢ jak poprzedni wilasciciele uzywali kuchni czy tazienki. Przygotuj dom tak
jak na wizytg gosci. Staraj si¢ sprawia¢ wrazenie by dom wygladat na jak najnowszy.

Jakiekolwiek, nawet najdrobniejszy usterki, czy niedokonczone prace
w domu, sprawiaja, ze kupujacy zacznie si¢ martwic o resztg tego typu prac w domu. Jesli co$
wymaga naprawy, napraw to, przeciez wymiana zaréwki, naprawa cieknacego kranu
i skrzypiacych drzwi, likwidacja zacieku, te i inne drobne naprawy to naprawdg niewielkie
wydatki.

Kupujacy szukaja przestrzeni, a wigkszy dom, to wyzsza cena. Postaraj si¢
oczysci¢ pomieszczenia ze wszystkich zbednych przedmiotow. Kupujacy szukaja miejsca,
gdzie beda mogli umiesci¢ wszystkie swoje rzeczy. Im wigcej zaprezentujesz im na nie
potencjalnego miejsca, tym lepiej. Jezeli w czasie wyprowadzki bedziesz si¢ pozbywat czesci
mebli zastanow sig¢ czy nie mozesz pozby¢ si¢ ich juz teraz.



Jesli posiadacz pomieszczenie gospodarcze, zrob w nim porzadek na pewno znajdziesz w nim
wiele rzeczy ktore wsadzile$ tam kiedys na zasadzie ,,przyda si¢”. Sa niepotrzebne i tylko
zagracaja pomieszczenia. Daj kupujacemu poczu¢ si¢ tak jak u siebie daj mu szanse zobaczy¢
gdzie 1 jak bedzie mogl rozmiesci¢ swoje rzeczy.

Sprobuj kazdemu z pomieszczen znalez¢ jakis element WOW, moze to
by¢ kominek, widok z okna - co$ co przykuje uwage kupujacego i bedzie pierwsza rzecza, na
ktora potencjalny kupiec zwroci uwage. Odpowiednio wyeksponowany zapadnie mu
w pamigci, 1 powrdci jako pierwszy kiedy twoja nieruchomos$¢ bedzie jeszcze raz omawiat
w domu z bliskimi.

Tak jak nalezy zadba¢ o wnetrze domu, tak réwnie waznym jest odpowiednie
zadbane jego otoczenie. Przystrzyzona trawa zadbane rabaty i chodniki maja réwnie istotny
wplyw na kupujacego. Wazne jest, aby poprzez parkowanie wlasnych samochodow nie
stworzy¢ wrazenia braku miejsca na podjezdzie. W mieszkaniu w bloku istotny jest
szczegOlnie wyglad drzwi wejsciowych 1 porzadku na klatce schodowej szczegoOlnie na
wlasnym pigtrze. Przygotuj réwniez informacje na temat odlegtosci do kosciota, najblizszego
sklepu, szkoty, przedszkola czy komunikacji publicznej te pytania na pewno zostana zadane
a odpowiedz na nie ma istotne znaczenie dla kupujacego.

Powyzsze rady maja przedewszystkim zwréci¢ twoja uwage na podstawowe aspekty
zwiazane ze sprzedaza nieruchomosci. StaraliSmy si¢ jak najbardziej ,,dopasowac” je do
realiow 1 specyfiki naszego rynku nieruchomos$ci. Mamy nadzieje ze pomoga ci lepiej
przygotowac¢ si¢ do sprzedazy swojego domu czy mieszkania za ktore osiagniesz
satysfakcjonujaca ceng w stosunkowo krotkim czasie czego serdecznie zyczymy



