Przewaznie kazdy, kto przeprowadzat w zyciu chociaz jedna transakcj¢ na rynku
nieruchomosci stawat przed wyborem — sprzeda¢/kupi¢ mieszkanie, dom, dziatke
bezposrednio czy jednak skorzysta¢ z wuslug posrednika dzialajacego w obrocie
nieruchomos$ciami. Oczywiscie mozemy probowac zrobi¢ to sami, ale musimy rozwazy¢, czy
tak naprawdg¢ nam si¢ to optaca? Czy znalezienie odpowiedniej oferty nie zabierze nam zbyt
duzo czasu? Czy uda nam si¢ znalez¢ to, co wczesniej zaplanowali§my? Czy czas, ktory
poswigcimy na te poszukiwania nie lepiej spozytkowaé na zajgcie, ktore przynosi nam
pieniadze i satysfakcje? Czy nie staniemy si¢ tatwa ofiara dla oszusta?

Od stycznia 2002 roku na rynku moga pracowaé jedynie posrednicy licencjonowani czyli
tacy, ktorzy w wyniku pozytywnie zaliczonych egzamindéw i odbytych praktyk zdobyli
odpowiednie uprawnienia zawodowe, wiedz¢ oraz umiejetnosci. Zanim powierzymy wigc
swoja nieruchomo$¢ wybranemu posrednikowi nalezy go zweryfikowaé. Nasz serwis
doktadnie podaje jak to zrobié. Z pewnoscia zatrudnienie pozytywnie zweryfikowanego
posrednika gwarantuje nam sprawne i1 bezpieczne doprowadzenie do zawarcia transakcji.

Ustawa o gospodarce nieruchomos$ciami wyraznie mowi, ze przy wykonywaniu dziatalnosci
zawodowej posrednik zobowiazany jest stosowac przepisy prawa i standardy zawodowe, musi
kierowac¢ si¢ zasadami etyki zawodowej, a czynnosci posrednictwa wykonywac ze szczegdlna
staranno$cia. W swojej pracy kieruje si¢ zasada ochrony interesu osob, na rzecz ktorych
wykonuje te czynnos$ci. Jest naprawdg wiele korzysci wynikajacych z pracy z posrednikiem.

« 7z bogatej bazy, na biezaco aktualizowanych ofert agencji, w szczego6lnosci
w przypadku przynaleznosci do Systemu MLS posrednik ma dostep do wszystkich
najlepszych ofert na rynku i moze przy zawarciu transakcji wspoOlpracowaé ze
wszystkimi posrednikami uczestniczacymi w systemie,

« z pracy wielu zatrudnionych w biurze posrednikéw, ktorzy oferuja swoja wiedze,
doswiadczenie, dyspozycyjnos¢, kontakty, oraz baze¢ danych ofert,

« z podjetych przez posrednika dzialan promocyjnych takich jak anonse prasowe
w licznych lokalnych mediach lub ogo6lnokrajowych periodykach, reklama
w serwisach internetowych czy na targach lub konferencjach poswigconych rynkowi
nieruchomosci,

« z profesjonalnej wiedzy posrednika o rynku (posrednik ma mozliwos¢ zweryfikowania
nieruchomos$ci bedacych przedmiotem transakcji). W przypadku przynaleznosci do
Systemu MLS posrednik ma dostgp do wielu cennych i inaczej niedostepnych
informacji,

« z pomocy przy precyzyjnym wyliczaniu kosztow planowanego przedsigwzigcia,

« z mozliwos$ci wyboru kredytu za posrednictwem banku oferujacego najkorzystniejsze
warunki, sprawdzonego i polecanego przez posrednika,

« z pomocy posrednika w negocjacjach ceny 1 warunkow zaptaty.



+ kompletowania dokumentdw niezbgdnych do sporzadzenia aktu notarialnego,
aniekiedy tez prostowania btedow w dokumentach sadowych lub ksiggach
wieczystych,

« zalatwiania spraw formalnych w urz¢dach (wszyscy znamy z wlasnego do§wiadczenia
biurokratyczny opor i inercj¢ armii urz¢dnikoéw),

« uzgadniania warunkoéw 1 tresSci uméw przedwstgpnych oraz wyboru sposobow
zabezpieczenia rozliczenia finansowego transakcji, a nade wszystko wyboru
skutecznych gwarancji lub sankcji za nie wykonanie zobowiazan.

Nalezy pamigta¢ réwniez o tym ze posrednik zapewnia nam o wiele wigksze bezpieczenstwo
transakcji. Wahajac si¢ czy transakcj¢ kupna / sprzedazy nieruchomosci powierzy¢
profesjonali$cie, musimy pamigtac, ze kazdy btad moze nas stono kosztowaé, o wiele wigcej
niz prowizja dla posrednika. Oczywiscie chorujac mozemy leczy¢ si¢ sami, budowa¢ domy
wilasnymi rekami, uczy¢ si¢ jezykow z ksiazek, ale musimy si¢ zastanowi¢ czy nie lepsze
efekty przeniesie pomoc osoby kompetentnej? Klienci, ktoérzy wspotpracowali juz
z odpowiedzialnymi biurami obrotu nieruchomos$ciami wiedza, jak cenne sa wiedza
1 doswiadczenie zaufanych posrednikow i to jest powod, dla ktorego przewaznie wracaja do
nich przy okazji kolejnych transakcji.
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